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Techniki obrony ceny

Specyficznym obszarem sg zagadnienia zwig-
zane z ceng BNI. Czasami pojawiajg sie tutaj
pytania czy watpliwosci. Obiekcjom zwigzanym
z ceng BNI poswiecilismy te czesé.

Techniki obrony ceny sg wykorzystywane wte-
dy, gdy klient pyta o czynnik cenowy, np. ,Dla-
czego tak drogo”, ,Na co idg te pienigdze”, ,To
wysoka cena za spotkania”, ,,Jestem w innej or-
ganizacji, w ktorej cena wynosi 3000 PLN” itp.
Moga réwniez pojawi¢ sie historyczne nawig-
zania typu “kiedy$ BNI kosztowato 3000 PLN”.
Ponizsze techniki i przyktadowe wypowiedzi po-
kazuijg rézne kierunki.

Dopasuj do klienta, sposobu jego komunikacji
oraz tego, co dla niego moze by¢ wazne i co
myslisz, ze powinien ustysze¢. Eksperymentu;,
zbieraj doswiadczenia, az poczujesz sie bardzo
pewnie. BNI to naprawde jedna z najlepszych
inwestyciji, jakg moze poczyni¢ $wiadomy wia-
Sciciel firmy, zeby rozwina¢ siebie i biznes.

Przykiadowe techniki obrony ceny:

Przez pokazanie wartosci

Jezeli wezmiesz pod uwage to, ze na te ustuge skfada sie dostep do blisko 50 spotkan w roku, mozliwosé
wejscia na kazde spotkanie BNI w Polsce, mozliwos¢ odwiedzania BNI na catym $wiecie, dostep do platfor-
my, dzieki ktdrej mozesz wyszukac i skontaktowaé sie z éwieré miliona Cztonkdw z catego $wiata, dostep do
zamknietych Grup Facebookowych, szkolenia z rekomendacji niedostepne nigdzie indziej na rynku, opieke
dyrektora BNI, dostep do specjalnych wydarzen BNI i sporo innych rzeczy, nie uwazam, zeby ta kwota byta
wygdrowana, wrecz przeciwnie.

Bezposrednio - bo tak
Na tyle BNI wycenito te ustuge, bo uwaza, ze jest warta znacznie wiecej.

Przez poréwnanie do czyjejs firmy
Podobnie jak u Ciebie w firmie - BNI ma réwniez koszty - wynagrodzenia, koszty utrzymania biur, licencje,
rozwoj, podatki, a na koricu réwniez zysk.

Przez poréwnanie do innych produktéw lub ustug, ktére przedsiebiorca moze nabyc¢:
Mozesz ztozy¢ kilka z ponizszych wybierajgc te, ktére najbardziej trafiajg do osoby, z ktérg rozmawiasz.

Poréwnanie do organizacji spotkan dla klientow:

Jezeli chciatby$ zaprosi¢ swoich klientéw lub kontrahentéw na spotkanie biznesowe podobnej klasy, w po-
dobnym miejscu, to organizacja tego wyniostaby Cie znacznie wiecej. Sala, catering, zapewnienie minimum
logistycznego dla hotelu - to wszystko Cie nie dotyczy. Tutaj mozesz zaprasza¢ swoich partneréw bez ca-
tej otoczki organizacyjnej, a dodatkowo dostajg warto$é w postaci Grupy kilkudziesieciu przedsiebiorcéw,
z ktérymi moga zrobié biznes.



Poréwnanie do kosztu pozyskania klientow przed firme zewnetrzna

Jezeli poréwnasz to do kosztu pozyskania klienta, to okazuje sie, ze jest to bardzo tanio. lle musisz zaptacié¢
firmie zewnetrznej albo ile wyniesie prowizja dla handlowca za pozyskanie klienta? Profesjonalne firmy, kto-
re zajmuja sie pozyskiwaniem kontraktéw na zlecenie, wybierajg organizacje, z ktérymi pracuja. Zazwyczaj
przed rozpoczeciem wspotpracy pobierajg sporg optate poczatkowa a dodatkowo solidne success fee. Tutaj
ptacisz jednorazowo i masz dostep do catej platformy. Sam oszacuj, ile jeste$ w stanie zrobi¢ w rok majac,
do dyspozyciji takich ludzi i nasz model.

Poréwnanie do kosztu handlowca

Jezeli poréwnasz to do kosztu pozyskania klienta przez handlowca, to okazuje sie, ze jest bardzo tanio. Do-
bry handlowiec, nie wazne czy znajdziesz go sam, czy zaptacisz firmie rekrutacyjnej, w zaleznosci od branzy
otrzymuje 5-15 tysiecy podstawy na reke. Do tego sprzet, samochod stuzbowy, koszty comiesiecznego
dziatania. Musi z nimi pracowac kto$ kompetentny Zzeby przynosili konkretne wyniki.

W praktyce co drugi, co trzeci zarabia na siebie i zostaje w firmie.

W poréwnaniu do takich kosztéw pozyskanie klientéw przez BNI nie jest wcale drogie.
Oszacuj sam, ile jeste$ w stanie zrobi¢ w rok, majgc do dyspozyciji takich ludzi i nasz model.

Poréwnanie do poznania kilkuset wtascicieli firm

Jezeli chciatby$ porownaé koszt przystgpienia i uczestnictwa w BNI do kosztu poznania kilkuset wtascicieli
firm podobnej skali do Twojej, czasami wiekszych, to jak w ogdle zaczatby$ szukaé czego$ podobnego?
ich zaprosit, najczesciej zna ich biznes, wie w czym sg mocni, czego potrzebuja, od razu jestes$ z tymi oso-
bami na ,,Ty”. lle warta jest jedna taka relacja, jezeli dobrze jg wykorzystasz? A dziesigtki? A setki?

Poréwnanie do kosztéw szkolen z networkingu

Jezeli chciatbys$ nauczy¢ sie profesjonalnie networkingu: jak sie prezentowac na spotkaniach, jak rozmawia¢
na konferencjach, wydarzeniach, jak robi¢ spotkania 1 na 1 z potencjalnymi partnerami, jak budowa¢ rela-
cje, jak poznawac nowe osoby, czyli jak robi¢ skuteczny, profesjonalny networking biznesowy, to gdzie bys$
poszedt? Jakie szkolenie kupit? lle by kosztowato? Powiem Ci, ze ciezko stwierdzi¢, bo nie ma takich szko-
len. Nie ma szkoler prowadzonych przez praktykdéw, potwierdzonych przyktadami tysiecy ludzi na catym
Swiecie, jak robi¢ skuteczny networking. A w BNI sa i sg gratis dla Cztonkdéw - na zywo w regionach, online
poprzez webinary oraz na platformie e-learningowej, gdzie mozesz odtworzy¢ je w kazdej chwili i w kazdym
miejscu. Nie ma innej organizacji, ktéra ma takg wiedze nt. Swiadomego budowania swojego otoczenia biz-
nesowego, skutecznego networkingu i rekomendaciji.

Poréwnanie do kosztow doradcow

Jezeli pomyslisz o rzeczach, ktére w tym roku Cie czekaja, decyzjach, ktére bedziesz musiat podjaé, i dorad-
cach, ktérych do tego potrzebujesz, okaze sie to catkiem pokaznym kosztem. W BNI masz dostep do prak-
tykow biznesu, oséb prowadzacych firmy. Czasami kto$ bedzie wiedziat, jak rozwigza¢ dany problem, bo juz
to zrobit. Czasami kto$ popetnit btad i powie Ci, czego nie robi¢, czasami ktos bedzie ekspertem, a czasami
po prostu ,.zderzasz mysli” z madrymi osobami z biznesu i rozwigzanie sie pojawia. Ciezko wycenié co$
takiego na rynku, ale gdy popatrzymy po stawkach sensownych doradcéw biznesowych, prawdziwych spe-
cjalistow, to zaczynaja sie od 1000 PLN za godzine.

Dostepu do e-learningu

Jezeli rozwéj jest dla Ciebie wazny i stawiasz na umiejetnosci miekkie, to wiesz, ze networking jest jedna
Z umiejetnosci przysztosci. Praca w zespotach, liderstwo, budowanie partnerstw w dzisiejszym, szybko
zmieniajgcym sie Swiecie, jest kluczowa. Coraz rzadziej styszy sie o duzych sukcesach bedacych dzietem
jednej osoby, teraz licza sie zespoty.

Jezeli chciatby$ znalez¢ kurs online z networkingu biznesowego, prowadzony przez praktykdw, okraszony
przyktadami, profesjonalnie zrealizowany, ile by kosztowat? Czy dawatby realne narzedzia oraz konkretne
wskazdwki, co zrobié, zeby networking przynosit efekt? W BNI masz dostep do kurséw, ktére mozesz otwo-
rzyé w kazdej chwili - przygotowanych w 6 najwazniejszych obszarach takich jak, np.: jak sie zaprezentowad
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w networkingu, jak rozpoczynaé rozmowe czy rozmawia¢ na konferencjach, szkoleniach, jak rozmawia¢ 1 na
1i wiele innych. Oprdcz tego regularnie organizowane sg webinary, na ktérych trenerzy BNI oraz Cztonkowie
- przedsiebiorcy dziela sie dobrymi praktykami z réznych obszaréw networkingu.

Pordwnanie do kosztéw szkolenia z networkingu

Jezeli rozwoj jest dla Ciebie wazny i stawiasz na umiejetnosci miekkie, to wiesz, ze networking jest jed-
na z umiejetnosci przysztosci. Praca w zespofach, liderstwo, budowanie partnerstw w dzisiejszym szybko
zmieniajgcym sie Swiecie jest kluczowa. Coraz rzadziej styszy sie o duzych sukcesach bedacych dzietem
jednej osoby - teraz liczg sie zespoty.

Jezeli chciatbys$ znalez¢ szkolenie z networkingu biznesowego, prowadzone przez praktykdw, okraszone przy-
ktadami, profesjonalnie zrealizowane, poparte wiedza i doswiadczeniami, ile by kosztowato? Czy dawatby realne
narzedzia? Rzeczy, ktdre sie robi, zeby networking przynosit efekt? W BNI organizowane sg takie szkolenia w 6
najwazniejszych obszarach takich jak np. jak sie zaprezentowaé w networkingu, jak rozpoczynaé rozmowe czy
rozmawiaé na konferencjach, szkoleniach, jak rozmawia¢ 1 na 1 i wiele innych. Oprdcz regularnych szkoleri na
zywo prowadzonych przez trenerdw, na ktérych réwniez Cztonkowie BNI - przedsiebiorcy dzielg sie przyktadami
i dobrymi praktykami, sg rowniez szkolenia i warsztaty online. Nie wiem, czy znajdziesz dobre szkolenie z networ-
kingu biznesowego w Polsce, wiem, ze nikt nie ma w tym temacie takiego doswiadczenia i takiej wiedzy jak BNI.
Zaktadajac, ze udatoby Ci sie kogo$ znaleZé, ile kosztuje dobre szkolenie? 5 - 10 tysiecy za dzien? Plus koszty ho-
telu dojazddw (jezeli dotyczag). Poréwnujac do tylko jednego dnia szkoleniowego, BNI nie wydaje sie takie drogie.

Przez rozbicie kosztow i pokazanie sktadowych ceny (niepolecane)

Czes¢ pieniedzy wedruje do centrali w Stanach Zjednoczonych za dostep do catego $wiata, cze$¢ do cen-
trali w Warszawie za dostep do catej Polski, cze$¢ zostaje w regionie, z czego utrzymujemy caty zespot
i pokrywamy wszystkie koszty - biuro, sprzet itp. To co zostaje, to jak w kazdej firmie - zysk.

Dostepu do ludzi w innych miastach itp.

Jezeli chciatby$ znalezé partnerdéw - np. podwykonawcdw z Twojej branzy albo rzetelnego dostawce, to ile
czasu Ci to zajmie? Jakim to bedzie kosztem? W BNI mozesz to zrobi¢ praktycznie od reki. W kazdym mie-
$cie tatwo dotrze¢ do oséb z rozmaitych branz i zweryfikowac rzetelno$¢ oséb bedacych w BNI.

Poprzez porownanie do innych organizacji w ramach Grupy kapitatowej BNI Polska
Wiem, ze 10 tysiecy to nie jest wygdrowana kwota za to
co oferujemy. Za bardzo podobny zestaw wartosci, tylko
z dostepem do troche wiekszych firm Cztonkowie BNI+
ptaca 100 tysiecy, a Cztonkowie Corporate Connections
269 tysiecy Nie méwie nawet o Cztonkach Corporate
Connections+, gdzie sktadka wynosi p6t miliona. Dobrze
zorganizowany networking, wiasciwe kontakty, ludzie po-
dobni do Ciebie, z podobnymi wyzwaniami i osiggniecia-
mi, wiedza i system, jak z tego korzystaé, sg warte znacz-
nie wiecej niz cena Cztonkostwa BNI.

Poprzez poréwnanie do innych organizacji w PL
Znam organizacje za 3 tysigce, znam takie za 10 tysiecy,
takie za 100 tysiecy, 250 tysiecy, 100 tysiecy euro i wiem,
ze BNI daje jeden z absolutnie najlepszych stosunkéw
ceny do mozliwosci.

Poprzez powiedzenie, ze jest to koszt kwalifikowalny
Pamietaj, ze to koszt w petni kwalifikowany. Z automatu
odpada 19% podatku dochodowego.




Poprzez roztozenie na miesiace

Jezeli wydaje Ci sie, ze to duzo, to spéjrz na to
tak: 10 tysiecy podzielone na 12 miesiecy to 833
ztote, minus podatek dochodowy to 675 ztotych
miesiecznie. Co zrobisz w firmie za 675 ztotych
miesiecznie? Zatrudnisz przyzwoitego doradce
na jedng godzine? Wydrukujesz 1000 ulotek?
Kupisz torbe na laptopa i myszke dla pracowni-
ka, zeby poszedt szukaé klientéw?

Poprzez poréwnanie do reklamy

Naprawde uwazasz, ze to drogo? Powiedz mi
prosze, jaka reklame mozesz mieé za kilkaset
ztotych miesiecznie, ktéra bedzie skuteczniejsza
niz Twoj kontakt z kilkudziesiecioma konkretnymi
wiascicielami firm, ktérzy chcg Ci pomdc?

Zaprojektowanie ulotek kosztuje teraz od 500-
2000 ztotych, druk powiedzmy tysigc, co zrobisz
z tymi ulotkami? Potozysz w firmie? Wyslesz
poczta? Reklama w internecie? Co mozesz zro-
bi¢ za 800 ztotych miesigecznie?

Nie méwie, ze to sg zle metody - ale wiem, ze
w przefozeniu na wydang ztotéwke, nie znam po-
tencjalnie skuteczniejszej metody na rozwdj firmy
niz BNI, w ktérej dodatkowo, rozwija sie wiasciciel.

Poprzez éwiczenie ,,lle wart jest dla Ciebie dobry klient”

+  Zapytaj, ile ,dobry klient” zostawia w firmie pieniedzy.

«  Zapytaj ilu takich klientdw ma kandydat.

«  Zapytaj, czy jezeli miatby jednego, dwéch dodatkowych, to wydatek na BNI - pienigdze oraz czas wie-
lokrotnie by sie zwrdcity?

- Zapytaj, jak czesto taki klient sie zdarza - raz na 20 rozméw, raz na 100?

Wyttumacz ze w BNI dziatamy precyzyjnie - nie musimy rozmawiaé z setkg oséb, by znalez¢ ,tego jednego”.
Mozemy precyzyjnie poprosi¢ Cztonkdw o pomoc w dotarciu do konkretnych firm i oséb.

Poprzez pytanie ,lle warte jest dla Ciebie znalezienie wspdlnika”

Wspomniate$, ze szukasz wspdinika. lle moze by¢ dla Ciebie warte znalezienie wtasciwej osoby? Jaka
oszczednoscig moze by¢ unikniecie btedu? Pewnie ciezko znalez¢ kogo$ odpowiedniego, kto bedzie miat
nie tylko wiedze, ale tez bedziesz mie¢ do niego zaufanie.

Najlepiej bytoby, gdyby$s mégt wczesniej sprawdzi¢ te osobe w dziataniu. To wtasnie mozesz zrobi¢ w BNI,
rozgladajac sie za kluczowymi partnerami, potencjalnymi wspdlnikami.

Poprzez poréwnanie 1

Mozna mie¢ samochdd za 50 tysiecy i mozna mie¢ taki, ktéry kosztuje 500 tysiecy. Oboma z nich dojedziesz
z punktu A do punktu B, ale beda sie od siebie rézni¢. Totalnie nie ma wstydu w jezdzie samochodem za 50
czy nawet 15 tysiecy, ale zazwyczaj nie jest to rzecz ktdrg sie chwalisz. To jest ta réznica.

Poprzez poréwnanie 2
To tak jak z kazdg ustuga. Mozesz wzig¢ doradce podatkowego ,,z najnizszej pétki”, ale jest ryzyko, ze nie
zrobi tego co ten dwukrotnie drozszy.
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Poprzez poréwnanie 3
Mozna jechaé na wakacje za 5 tysiecy i za 40 tysiecy. Teoretycznie w folderze reklamowym biura podrézy
beda wyglada¢ podobnie. W praktyce, to nie bedzie to samo.

Poprzez poréwnanie 4

Jezeli wezmiesz jakg$ wazna dla Ciebie w zyciu rzecz - na przyktad Twoje zdrowie czy rodzine, to nie chcesz
na tym oszczedzaé. Na przyktadzie zdrowia - jezeli miatby$ 100% pewnosci, ze kupienie i uzycie pewnych
rzeczy sprawi, ze bedziesz zyt w dobrym zdrowiu znacznie dtuzej, to zrobisz wszystko, zeby to kupié - praw-
da? Niektorzy nawet mdwig, ze nie stac ich, zeby nie inwestowac w zdrowie.

Podobnie jest z Twoim rozwojem - po prostu nie ma co na tym oszczedzac¢. Daje Ci prawdopodobnie naj-
lepsze - nie znam lepszego, zapewne nie najtafisze - narzedzie do rozwoju Ciebie jako wtasciciela firmy
oraz Twojego biznesu przez networking. Wolisz szuka¢ czegos tanszego lub zastanawia¢ sie ,dlaczego tak
drogo”, czy wykorzystaé te mozliwo$é do maksimum?

Poprzez wybicie punktu rownowagi (technika aikido + komunikacja ,,za plecy”)

Oczywiscie, moze to wydawac sie sporg inwestycja i nie kazda firme na nig sta¢. BNI jest dobre dla wiasci-
cieli firm na odpowiednim etapie i tylko takie beda w stanie nie tylko ponies$¢ koszt, ale tez wykorzystaé BNI.
Jezeli dla firmy 10 tysiecy to duzo, to musi przed przystgpieniem do BNI popracowaé nad innymi rzeczami.

Poprzez wybicie punktu rownowagi 1

Jezeli nie wiesz, jak wykorzysta¢ kontakty do ludzi, do ktérych mamy dostep oraz jak wykorzystaé oferowa-
na wiedze najwiekszej i najskuteczniejszej organizacji networkingowej na $wiecie, to na pewno nie jest warte
dla Ciebie 10 tysiecy. Na Twoim miejscu nie wydatbym ztotowki.

Poprzez wybicie punktu rownowagi 2
A ile jest dla Ciebie wart sSwiety spokdj i bezpieczenstwo, ze jak co$ sie stanie, zawsze masz sie do kogo
zwrécié?

Poprzez wybicie punktu réwnowagi 3
A ile jest dla Ciebie wart przyjaciel na cate zycie, ktérego mozesz tu poznac?

Poprzez wybicie punktu rownowagi 4
Nie musisz wydawac pieniedzy na rozwéj. Nie kazdy musi prowadzi¢ firme.

Poprzez wybicie punktu réwnowagi 5
Nie musisz wydawagé pieniedzy na networking, moze samemu tez jako$ uda Ci sie przetrwac w dzisiejszych
czasach.

Poprzez wybicie punktu rownowagi 6
Zdradze Ci w sekrecie - taniej nie bedzie.



